
OBJECTIF
Permettre à un porteur de projet d’�ppliquer l� méthodologie et les outils de l� cré�tion

d’entreprise �ux différents ch�pitres que comporte un business pl�n et �insi év�luer p�r lui-même le
degré de pertinence, de f�is�bilité et de rent�bilité de son projet d’entreprise

Evaluer la viabilité, la faisabilité de mon
projet de création d’entreprise

PUBLIC
Tout porteur de projet (s�l�rié, cré�teur, repreneur, dirige�nt…)

PRE-REQUIS
Avoir un projet de cré�tion ou reprise d’une �ctivité
S�voir utiliser le numérique (Word-Excel-Internet)
Etre en c�p�cité de fournir un tr�v�il personnel

DURÉE
20 heures en présentiel (à rép�rtir sur 6
mois pour une form�tion individuelle ou

sur 4 ½ journées en groupe)

Séanc� 1 (4h). Concrétis�r son Idé�
- Apprendre à restituer son projet et en quoi il
répond à l� problém�tique soulevée (méthode
QQOQCP)
-Définition du mode de rent�bilité du projet
(Business model canvas)
- Pl�nific�tion des tr�v�ux à ré�liser
Entre 2 sé�nces* : tr�v�ux à ré�liser
Séanc� 2 (4h). Réalis�r son étud� d� marché
- Correction et év�lu�tion des tr�v�ux ré�lisés suite
à l� sé�nce 1
- Méthodologie permett�nt de trouver/récolter les
données de m�rché à conquérir ou à développer
(Données de INSEE)
- Comment identifier les �cteurs du m�rché
(concurrents, clients, prescripteurs…)
- Pl�nific�tion des tr�v�ux à ré�liser
Entre 2 sé�nces* : tr�v�ux à ré�liser
Séanc� 3 (4h). Définir sa stratégi�
- Correction et év�lu�tion des tr�v�ux ré�lisés suite
à l� sé�nce 2
- Apprendre à créer/�d�pter son offre en fonction
des données du m�rché et de ses �cteurs
(segment�tion, f�cteurs de différenci�tion,
str�tégie…)
- Pl�nific�tion des tr�v�ux à ré�liser
Entre 2 sé�nces* : tr�v�ux à ré�liser

PROGRAMME
Séanc� 4 (4h). Évalu�r la r�ntabilité
- Correction et év�lu�tion des tr�v�ux ré�lisés
suite à l� sé�nce 3
- Comprendre les éléments d’un dossier
fin�ncier
- Présent�tion d’un pl�n prévisionnel
- Présent�tion de l’outil « Business-pl�y» et
prise en m�in
- Pl�nific�tion des tr�v�ux à ré�liser
Entre 2 séances* : travaux à réaliser

Séanc� 5 (4h). S� fair� connaîtr�
- Correction et év�lu�tion des tr�v�ux ré�lisés
suite à l� sé�nce 4
- Choisir ses c�n�ux de communic�tion
- S�voir se vendre (Pitcher son projet)
- Synthèse des points forts/f�ibles du projet
- Ev�lu�tion du « reste à f�ire »

•Entre 2 séances : suite à sa séance, le client rédige les
chapitres des thèmes enseignés et les approfondit via les
outils de la plateforme pédagogique :
https://createur2boites.fr/ accès gratuit + 1h30
d’assistance téléphonique inclus dans cette prestation)
et transmet ses travaux 48h avant la prochaine séance
pour l’évaluation et la correction par le formateur

https://createur2boites.fr/les-etapes-de-la-creation-business-plan/


MOYENS PEDAGOGIQUES & D’ADAPTATIONS, TECHNIQUES ET
D’ENCADREMENT

Entretien individuel : �d�pt�tion des mod�lités péd�gogiques
Sé�nces en s�lle de réunion ou d�ns un esp�ce de coworking

Did�cticiel « les outils… » de https://cre�teur2boites.fr/les-et�pes-de-l�-cre�tion-
business-pl�n/

Business pl�n version Word
Simul�teur du pl�n de fin�ncement

Suivi des tr�v�ux à ré�liser(pl�n d’�ction)
Tr�v�ux de correction…

Assist�nce téléphonique de 1 heure 30 mn en dehors de l� form�tion

Formation assuré� par :
Stéph�ne GARNAUD— Enseign�nt/Dirige�nt/Form�teur
12 �nnées d’expérience en t�nt qu’enseign�nt et form�teur

Diplômé d’une Licence en gestion des org�nis�tions

SUIVI ET EVALUATION
Ev�lu�tion des �cquis est ré�lisée �u tr�vers des tr�v�ux pr�tiques à ré�liser entre
deux sé�nces �insi que l’év�lu�tion des forces et f�iblesses de votre business pl�n.

L� qu�lité de l� form�tion est év�luée à « ch�ud et à froid » p�r le client

CREATEUR2BOITES,
n° de Siret 977 466 580 00015

n ° de prestataire de formation 76300525130 auprés de la DIRRECT OCCITANIE

Doc version 09 du 30/03/2025

DÉLAI D’ACCÈS
A définir �vec l'org�nisme de

form�tion (2 mois m�xi à compter de
l� dem�nde)

ACCESSIBILITÉ
Accessibilités �ux personnes à

mobilité réduite. Possibilité d’être
formé à domicile

PRIX
2160 € TTC*

(*hors coûts de fr�is de rest�ur�tion,
hébergement et suiv�nt l’esp�ce de

tr�v�il )

LIEUX
Régions : G�rd, Hér�ult, Bouches-du-

Rhône, V�ucluse
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